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Retos tras la pandemia

Todas las empresas de transporte de pasajeros seguramente
han enfrentado a retos similares en su recuperacion de la
pandemia mundial

=> elevados precios del combustible
=» escasez de mano de obra
= aumento de los costes

(Quien tuvo mas exito?
> las aerolineas de bajo coste
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Exito Aprendizaje

DISTRIBUCION
Refuerce su marca

s combinacién de diferentes 4
canales de distribucion en v Desarrollo de websites adaptados
linea |:> @ .mévil ., B
& website proprioy v' Diferentes canales de distribuciéon
. diari como Metabuscadores, OTA,
INEEFMECIAFOS Google y otros medios

PRECIO
% precios dindmicos |:> v YieIId.Management, no precios
< Easy Online (mobile) Sales estaticos .
v" Controle sus precios
v' Conozca las reservas de sus
clientes con dias de antelacién
ANCILIARES
% Productos v Product I ari
complementarios |:> roguctos complementarios
desplegados del precio piso
desplegados del b .
L v' Optimizar la capacidad
precio piso

jEstrategia ganadoral!




Distribucion Omnichannel en linea
Lealdad y retencion del pasajero
ongar el viaje del pasajero
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